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Liebe WSB-Mitglieder,

jeder Einzelne von uns ist aufgefordert, sich um seine ergédnzende Altersvorsorge
sowie private Absicherung zu kimmern - dazu geniigt ein Blick in die Zeitung oder
auf die letzte Rentenmitteilung. Aber die wenigsten von uns haben Zugriff auf
Tarife mit GroBkundenkonditionen. Diese Kollektive wenden wir schon seit Jahren
bei der Einrichtung betrieblicher Vorsorgekonzepte in Unternehmen an.

Leider stellen wir fest, dass diese GroBkollektive fiir kleinere Unternehmen nicht
oder nur Uber branchenspezifische Lésungen zugénglich sind.

Der WSB hat sich ganz bewusst die Interessen aller Unternehmen vom Ein-Mann-
Betrieb bis zum weltweit tatigen Konzern auf die Fahnen geschrieben. So kamen
wir auf die Idee, allen Mitgliedern des WSB Zugang zu GroBkollektiven bei
Versicherern zu verschaffen - bereitgestellt tber eine Verbandslésung des WSB.

Gemeinsam mit der Geschaftsfiihrung des WSB ist es uns gelungen, mit zwei
leistungsstarken Versicherern eine gesamtheitliche Ldsung darzustellen, die
ab sofort jedem einzelnen Mitglied Zugang zu diesen stark rabattierten Tarifen
gewahrt, getreu dem Motto:

.Von Mitgliedern
fiir Mitglieder”
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Wichtige Informationen auf einen Blick

Wer kann die Kollektive nutzen?

»

Alle direkten Mitglieder des WSB, deren Ehefrauen und Kinder
sowie alle Arbeitnehmer des Mitglieds im Rahmen der betrieblichen Altersvorsorge

Absicherung biometrischer Risiken

»

Zwei starke Partner fir die Absicherung in den Bereichen:

e Risikolebensversicherung

* Berufsunfahigkeitsversicherung

* Erwerbsunféhigkeit- oder Grundunfahigkeitsabsicherung,
Pflegebausteine kénnen integriert werden

»

lhr privater Rentenbaustein

Verschiedene fondsgebundene oder klassische Tarifvarianten fir Einmalbeitrédge oder

ratierliche Beitragszahlung, private Rentenversicherung, Riester-Rente, Rirup-Rente,

betriebliche Altersvorsorge mit allen Durchfihrungswegen




Die Versicherungspartner stellen sich vor

.Kompetenz und Erfahrung machen den VOLKSWOHL BUND zu einem der fiihrenden Makler-
versicherer in Deutschland. Die entscheidende Grundlage fiir den Erfolg jedoch sind konsequent
gelebte Werte, die den VOLKSWOHL BUND mit seinen Kunden und Partnern verbinden. Tradition
wird seit anndhernd 100 Jahren gepflegt. Starke wird gezeigt in Form engagierter Spitzenleistungen
fur seine Kunden.

Soliditat versteht der VOLKSWOHL BUND als Fundament anhaltenden Vertrauens. Modernitat pragt
sein zeitgeméaBes Produkt-, Service- und Leistungsdenken, Dynamik kennzeichnet das tagliche
Engagement gegeniber seinen Kunden und Partnern. Nicht umsonst ist der VOLKSWOHL BUND
einer der stéarksten Partner bei der Einrichtung von betrieblichen Altersvorsorge-Konzepten.

In ihrer Gber 100-jdhrigen Tradition hat sich Die Stuttgarter als Vorsorgeversicherer einen Namen
gemacht. Dank seiner tUberdurchschnittlichen Finanzstarke und den vielfach mit Bestnoten
ausgezeichneten Produkten ist der moderne und dynamische Versicherer ein verlasslicher Partner.

Die Stuttgarter bietet ein komplettes Tarifwerk aus klassischen, investmentorientierten und hybriden
Vorsorgeprodukten an. Zusatzlich unterhélt das Unternehmen ein eigenes Kompetenzzentrum fiir
die bAV. Als Versicherungsverein auf Gegenseitigkeit ist Die Stuttgarter ausschlieBlich den Interessen
ihrer Versicherten verpflichtet.

Zukunft machen wir aus Tradition,

NOLKSWOHL BUND # Die Stuttgarter

VERSICHERUNGEN Der Vorsorgeversicherer




hre Vorteile

Alter Vorsorgé Geld
sicherheit Vermogen . opilie

e t'e Riester = Bewihrte finanzstarke und borsenunabhangige Versicherungspartner
@“ 2 in der Rechtsform Versicherungsverein auf Gegenseitigkeit
' rente S L . .
Staat F\rme: S = Erstklassige Losungen mit vielfach pramierten, leistungsstarken Produkten
Jersicherung Ruhes
AKHEeN Rarup-Renté Fonds S Zugang zu attraktiven Sonderkonditionen durch stark rabattierte Tarife

"

exklusiv Giber die Hanse Finanzmakler — ohne GroBenkriterien als ,Einstiegshiirde

»

Hohere Ablaufleistungen bei gleichem Beitrag oder
geringerer Aufwand bei gleicher Absicherung

Wir bieten lhnen

®

Objektive Beratung und langjéhrige Betreuung als

unabhéngige Finanz- und Versicherungsmakler

Darliber hinaus unterstltzen wir Sie unter Beachtung steuerlicher

()

und férderfahiger Komponenten bei folgenden Themen:
- Betriebliche Altersversorgung
- Private Krankenversicherung
- Risikoanalyse und Absicherung

- Baufinanzierung




,Von Mitgliedern
flir Mitglieder”

lhr Kontakt zu uns mitten in Bergedorf:

Hanse Finanzmakler
Chrysanderstraf3e 2a

21029 Hamburg

Tel.: 040-601 747-70

Fax: 040-601 747-72
kontakt@hanse-finanzmakler.de
www.hanse-finanzmakler.de
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www.hanse-finanzmakler.de




